
Schablonify.de Fallstudie

Erstellung einer neuen Werbestrategie, Neugestaltung der Webseite, und

Optimierung einer Google Ads Kampagne



Schablonify hatte eine gute Ausgangslage: Die Kundinnen und Kunden

waren sehr zufrieden, und die meisten neuen Aufträge kamen durch

Weiterempfehlungen zustande. Diese Empfehlungen waren ein starkes

Zeichen für Vertrauen. Aber sie hatten auch Nachteile: Sie waren nicht leicht

ausbaubar und kamen nur duch das lokale Umfeld. 

Ein weiteres Problem war die alte Webseite. Sie war nicht darauf ausgelegt,

Anfragen zu generieren. Besonders die wichtigste Unterseite, die

Landingpage für Lateinnachhilfe, erfüllte diesen Zweck nicht.
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Maßnahmen

Um Schablonify besser online sichtbar zu machen und mehr Menschen zu

erreichen, habe ich mehrere Schritte unternommen: 

Wettbewerbsanalyse

Zuerst habe ich mir angeschaut, was andere Nachhilfeanbieter machen.

Der Markt war hart umkämpft, vor allem durch große Start-ups, die

Nachhilfelehrer und Schüler über Plattformen zusammenbringen. Diese

Plattformen hatten riesige Werbebudgets, boten aber meist nur einfache

Nachhilfe ohne besondere Vorteile. 

Schablonify konnte sich durch sein einzigartiges Lernsystem und die

bisherigen Erfolge klar abheben. Diese individuellen Stärken waren etwas,

das die großen Plattformen nicht bieten konnten. 

Texte und Inhalte

Gemeinsam mit dem Kunden habe ich die Vorteile und Besonderheiten des

Lernsystems genau herausgearbeitet. Durch mehrere Gespräche haben wir

die wichtigsten Botschaften klar und einfach formuliert. Das Ziel war, dass

Besucher der Webseite sofort verstehen, warum Schablonify die beste Wahl

ist. 

Neues Design für die Webseite

Die alte Webseite war nicht mehr zeitgemäß. Deshalb habe ich ein komplett

neues Design erstellt, das modern aussieht und die Besucherinnen und

Besucher gezielt leitet. Das Design sollte Vertrauen aufbauen und die
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wichtigsten Informationen übersichtlich darstellen. Alle Schritte wurden mit

dem Kunden besprochen und angepasst, bis das Ergebnis perfekt war. 

Technische Umsetzung

Ich habe die Webseite mit GravCMS umgesetzt. Dieses System ist leicht,

benötigt keine Datenbank und sorgt dafür, dass die Webseite schnell und

zuverlässig läuft. Es ist außerdem einfach zu hosten. 
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 Hinweis

Heute nutze ich vor allem moderne Frameworks wie Nuxt3, weil sie mehr

Möglichkeiten bieten und immer auf dem neuesten Stand der Technik sind. 

Google Ads Kampagne

Das wichtigste Keyword war "Latein Nachhilfe". Das war eine

Herausforderung, weil viele andere Anbieter darauf bieten und die Kosten

pro Klick hoch waren. Mit gezielten und gut geschriebenen Anzeigentexten

konnte ich die Klickrate um über 60 % steigern. Dadurch wurde der Quality

Score der Anzeigen besser, und die Kosten pro Klick sanken um mehr als 1 €. 

Ergebnis

Das Ergebnis war ein großer Erfolg. Der Kunde war begeistert von der neuen

Webseite und vor allem von den Ergebnissen: 

Die Investition in meine Arbeit hat sich für den Kunden schon nach ein paar

Wochen gelohnt. Das zeigt, dass gute Planung und Umsetzung einen echten

Unterschied machen können. 
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